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Aku Mäkelä, toimitusjohtaja, Suomen Puukauppa Oy



Suomen suosituin sähköinen 
puukauppapaikka Kuutio palvelee 
puukaupan osapuolia tasapuolisesti, 
käyttäjäystävällisesti ja 
kustannustehokkaasti. 

Yhtiön tahtotila
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1. Toiminta kasvaa 25 % vuodessa 2020-2022 

2. Tavoitteena on saavuttaa pitkällä aikavälillä merkittävä 

käyttöaste* Suomen puukaupasta 

3. Operatiivinen toiminta on kannattavaa ja 

kehitysinvestoinnit kyetään toteuttamaan

4. Yhtiön arvo kasvaa pitkäjänteisesti

5. Kulurakenne on kevyt ja yksikkö- sekä käyttökustannukset 

alenevat

*Käyttöaste = Kuution avulla kilpailutetut puukaupat suhteessa 

toteutuneisiin puukauppoihin

Strategiset tavoitteet 2022
Taloudelliset tavoitteet Toiminnalliset tavoitteet

1. Kuutio on kaikille osapuolille käyttäjäystävällinen ja 

kustannustehokas ratkaisu puukaupan tarjouspyyntöjen 

jättämiseen ja niihin vastaamiseen 

2. Kaikki merkittävät puukaupan osapuolet Suomessa käyttävät 

Kuutiota kattavasti ja tarkoituksenmukaisella tavalla

3. Yhtiö keskittyy strategiakaudella puukauppapaikan 

kehittämiseen

4. Kuution uudistettu strategia viestitään tehokkaasti

5. Kuution avulla aktivoidaan uusia ja kokemattomia 

metsänomistajia puukauppaan
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Suomen Puukauppa Oy:n Osakkaat
Myyjät Ostajat
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TALOUS



Talous yhteenveto 2015-2020
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Tunnusluku 2016 2017 2018 2019 2020

Käyttökate-% -157 % 34 % 35 % 35 % 46 %

Liikevoitto-% -220 % 14 % 20 % 10 % 9 %

Nettotulos-% -220 % 14 % 19 % 8 % 7 %

Omavaraisuusaste 74 % 68 % 78 % 83 % 78 %

Quick ratio 1,3 2,9 3,2 3,8 4,2

Current ratio 1,3 2,2 2,6 2,8 2,2

Sijoitetun pääoman tuotto -63 % 11 % 20 % 7 % 5 %

Suhteellinen velkaantuneisuus-% 0 % 35 % 14 % 15 % 30 %

Nettovelkaantumisaste -38 % -29 % -18 % -36 % -27 %



TOIMINTA



MyyjäorganisaatiotMetsänhoitoyhdistykset ja 
muut puunvälittäjät 

Metsänomistajat Puunostajat

KUUTIO® 
puukauppapaikka

• Kaupungit, kunnat, seurakunnat, 
yhteismetsät ja rahastot

• Puukauppojen kilpailutus
• Puukauppojen kilpailuttaminen metsänomistajan 

puolesta
• Metsänomistajien palvelukanava

• Puukaupan kilpailutus joko 
metsäammattilaisen, kuten 
Metsänhoitoyhdistyksen avulla tai 
omatoimisesti

• Pysty- ja hankintakaupat sekä kaikki 
hinnoittelutavat

• Yhteydenottopyynnöt alueelliselle 
metsäammattilaiselle

• Puukaupan tarjousten tekeminen
• Yhteydenottopyyntöjen ja tarjouspyyntöjen 

tarkastelu

Työkalu, joka yhdistää 
puukaupan osapuolet.

Kaikki kauppatavat tehokkaasti.



Kuutiossa 
voi kilpailuttaa 
puukaupat joko 

1. MHY:n valtakirjakaupalla

2. Omatoimisesti



KUUTIO®
ASIAKASTYYTYVÄISYYS



KUUTIO® vahvuudet, yksityismetsänomistajat

(Innolink 2021, kysytty spontaanisti eli avoimella kysymyksellä). 

TOP 3:
1. HELPPOUS
2. LUOTETTAVUUS
3. OSTAJIEN TAVOITETTAVUUS



Yksityismetsänomistajat

KÄYTTÖ JATKOSSA
Kuutiota käyttäneistä yksityismetsänomistajista 99 % 
ilmoittaa käyttävänsä Kuutiota jatkossakin. 

KÄYTETTÄVYYS
96 % Kuutiota käyttäneistä yksityismetsänomistajista kertoo 
olevansa tyytyväisiä Kuution käytettävyyteen. 
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Innolinkin toteuttama asiakastutkimus 



KUUTIO® vahvuudet, ammattilaiset

TOP 3:
1. HELPPOUS
2. NOPEUS 
3. LUOTETTAVUUS

(Innolink 2021, kysytty spontaanisti eli avoimella kysymyksellä). 



KIITOS
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