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Kiitdn tyo- ja elinkeinoministeriotd mahdollisuudesta antaa lausunto aiheesta.

Olen tehnyt koko urani ty6ta tavalla tai toisella vientiteollisuuden parissa, ja vuosien varrella eri
nimilla kulkeneen valtion messutuen kanssa olen ollut tekemisissa aina tyourani alusta vuodesta
1987 lahtien: ensin tuen hakijana, kun toimin vientidan kehittdavan valmistavan teollisuuden
yrityksen palveluksessa ja sen jalkeen tukea koordinoivana tahona messuyrittajaksi ryhdyttyani.
Naiden vuosien aikana olen nahnyt kdytanndssa, kuinka tarkea tama tukimuoto on varsinkin niille
yrityksille, jotka ovat aloittamassa vientitaivaltaan, mutta myds niille, jotka ovat jo ehtineet saada
ensimmaiset vientikauppansa.

Ymmarran, ettd yritysten ja markkinoiden olosuhteet muuttuvat ja tuen on elettdva muutosten
mukana. Olennaista on kuitenkin muistaa, mikd on kansainvalistymistuen perimmainen luonne: se
on Suomen valtion investointi yrityksiin, jotta tdhdn maahan saadaan lisda vientituloja.
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Meillda Suomessa on erittdin korkealaatuista osaamista monilla aloilla, mutta tasta osaamisesta
saadaan todellista hyotya Suomelle vasta sitten, kun se saadaan muutettua konkreettiseksi
vientikaupaksi. Messuosallistumisten tukeminen on tuottava tapa auttaa suomalaisia yrityksia, jotka
joutuvat maailmalla usein kilpailemaan itsedan suurempien ja paremmat resurssit omaavien
yritysten kanssa.

Minulla oli ilo tyoskennelld yhdeksan vuoden ajan Business Finlandin ruokavientiohjelman Food
From Finlandin yhteistydkumppanina. Yksin tdma ohjelma osoitti, kuinka hyva investointi ohjelman
kautta kanavoitu tuki oli: vienti moninkertaistui ja ohjelmassa mukana olleet yritykset saivat
valtavasti liideja ja kauppaa, jotka kantavat viela tulevaisuuteenkin. Uskallan vaittaa, etta kaikki
investoitu tukiraha tuli valtiolle verotuloina ja tyollisyyden yllapitdjana moninkertaisesti takaisin.

Avustusta ei pida rajata vain yhteen messutapahtumaan vuodessa

Nyt tehdyssa asetusluonnoksessa ajatuksena on rajoittaa tuki yhteen tapahtumaan vuodessa.
Investointiajattelun ndkokulmasta rajaaminen on mielestani lyhytndkoista. Se on lyhytnakoistd myos
sen tosiasian pohjalta, ettd yritysten on pakko kdyda eri toimialojen messuilla ja maantieteellisesti
eri messuilla riippuen omasta tuotemixistdan. Muutama kaytdnnon esimerkki oman tyéurani
varrelta:

- Elintarvikeala:

o Toimialat: ruokamessut, luomumessut, private label-messut, free from-messut,
juomateollisuuden messut

o Maantieteelliset alueet: Keski-Eurooppa (jossa 2-3 leadmessua eri toimialoilla), Lahi-Ita,
Kauko-Ita (jossa leadmessuja kaikissa suurissa maissa Japani, Kiina, Korea, Singapore), USA (jossa
myo0s useita leadmessuja), Etela-Afrikka

- Ajoneuvoala:

o Toimialat: ajoneuvoalihankinta henkildautot, ajoneuvoalihankinta raskaat ajoneuvot,
junateollisuuden alihankinta, kevyen kiskokaluston alihankinta, junasisustusten alihankinta

o Maantieteelliset alueet: Saksa (useita leadmessuja toimialakohtaisesti), Turkki, Lahi-It3,
Kauko-Ita (maakohtaisia leadmessuja), USA, Australia, Meksiko

Tilanne on kasittadkseni sama kaikilla suurilla toimialoilla. Mielestani tuen rajaaminen yhteen
vuosittaiseen osallistumiseen voi johtaa siihen, etta yritykset eivat resurssisyista uskalla |ahtea
useammille messulle, vaikka heidan vientitoimiensa onnistuminen sita edellyttaisikin. Nain ollen
myo6s messuilla generoituva kauppa jaa toteutumatta. Tama ei voi olla Suomen valtion etu.
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Messut ovat kustannustehokas ja helppo tapa tehda vientikauppaa ja hoitaa viennin vaatimaa
kontaktointia. Yksin Suomen suurimman vientimaan Saksan messuille osallistuu vuosittain n. 10
miljoonaa kavijaa kaikkialta maailmasta. Joka messusta tehdaan vierailija-analyysi, jossa kartoitetaan
mm. vierailijoiden syita tulla messuille. Alan johtavilla messuilla syy ”suorien ostojen tekeminen” tai
"ostopaatosten valmistelu” on kdytanndssa aina yksi kolmesta paasyysta tulla messuille.
Suomalaisten yritysten on oltava tarjoomallaan mukana tassa ostopaatdsprosessissa. Se onnistuu
vain ja ainoastaan olemalla lasna messuilla. Koska vientikauppa ei ole kertaluonteista transaktiota
vaan perustuu pitkdjanteiseen kontaktien luomiseen ja uskottavuuden kasvattamiseen, myos
messuosallistumisten on oltava jatkuvaa. Siksi tukea tarvitaan useampaan kuin yhteen
messuosallistumiseen vuodessa.

Vaihtoehdot vain yhteen messukertaan rajattavalle avustukselle

Ymmarran sen, ettd ajat talla hetkelld ovat kovat ja maararahat tulevat vaistamatta pienenemaan
viime vuotisesta. Pienenevien maararahojen jakoperusteiden on kuitenkin oltava loogisia ja tuettava
sellaisia yrityksid, joiden kautta Suomen vientia saadaan pitkajanteisesti kasvamaan.

Siksi ehdotankin, etta laissa ei rajattaisi tuettavien messujen maaraa, vaan etsittdisiin muita keinoja,
joilla tarvittavat sadstot saadaan aikaiseksi. Tallaisia voisivat mielestani olla esim.

- tukea saavien yritysten kokoluokkien uudelleen tarkastelu,

- tukien suuruuden porrastaminen esim. messukerroittain,

- tuen kohdistaminen valiaikaisesti vain suurimpiin menoeriin,
- tukien kohdistaminen vain alansa johtaville messuille ja

- sitoutuminen pitkdjanteiseen messu- ja sitd kautta kansainvalistymistyohon tuen yhtena
perusteena.

Koko 36-vuotisen tydurani ajan ja olen harvoin nahnyt yhta hyvin sijoitettua rahaa kuin pk-yritysten
kansainvalistymisen tukeminen. Nyt on tarkeaa lahettaa pk-yrityksille signaali, ettd tuki jatkuu
pitkdjanteisesti, monipuolisesti ja ennakoitavasti. Ndin rohkaistaan yrityksia jatkamaan
vientiponnistelujaan, saadaan Suomeen vientituloja ja varmistetaan tuki-investointien paras tuotto.
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