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Lausunto ehdotuksesta kansalliseksi aineettomien oikeuksien strategiaksi (IPR-strategia)

Suomen kilpailukyky ja hyvinvointi rakentuu osaamiselle, tutkimukselle ja innovaatioille.
Aineettomat oikeudet ovat nousemassa maailmassa yha merkittavammaksi taloudeksi, joten on
enemman kuin tarpeen paivittaa kansallista IPR-strategiaa.

Strategian paivityksessa on tarkeaa huomioida kaikkien aineettomien oikeuksien hyddyntaminen
laaja-alaisesti (tekijanoikeus, tavaramerkki, mallioikeus, patentti, liikesalaisuuden suoja,
kasvinjalostajan oikeudet, maantieteelliset alkuperamerkinnat seka tietovarannot), jotta muuttuvan
maailman haasteisiin voidaan vastata. Kansallisesti toimivan ja kilpailukykyisen IPR-jarjestelman
kehittdaminen seka kansainvalisen IPR-jarjestelman muokkaaminen mahdollisimman
yhdenmukaiseksi ovat elintarkeita suomalaisen elinkeinoelaman kilpailukyvylle, joten niihin
kannattaa panostaa.

Nyt lausunnolla oleva strategiaehdotus on hyva suunta uudelle tekemiselle. Business Finland haluaa
kiinnittaa lisshuomiota seuraaviin asioihin:

- Osaamisen kasvattaminen

IPR:t ovat aineeton investointi mutta niiden oikea hyodyntaminen liiketoiminnassa on viela lapsen
kengissa Suomessa erityisesti pk-yrityksissa. IPR-tietoisuuden kasvattaminen on erittdin hyva asia.
Kaikista ei kuitenkaan tarvitse tulla IPR-asiantuntijoita. Tietoisuuden kasvattaminen olisi hyva
aloittaa pakollisena viimeistdan alemman tason korkeakoulututkinnossa mutta mieluummin jo
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aikaisemmin. Tietoisuuden kasvattamisessa padpaino pitdisi olla IPR:ien hyédyntamisessa, jolloin
kdaytannon soveltaminen arjessa ja liiketoiminnassa tulee tutuksi. Silla voitaisiin herattaa
mielenkiinto syvallisemman tiedon ja osaamisen aarelle.

o IPR-koulutukseen on jo olemassa lyhyt- ja pitkakestoista tarjontaa (mm. PRH,
patenttitoimistot, IPRUC, Aalto Pro). Niihin hakeutuvat ne, jotka ovat jo huomanneet tarvitsevansa
lisaa tietoa IPR:sta. PK-yritysten arki on kuitenkin liiketoiminnan pyorittamistd, jolloin kaikkeen ei
ehdi. Miten saada koulutuksiin mukaan myds niitd, jotka eivat koe IPR-asioita omassa toiminnassaan
talla hetkellad tarkedksi mutta voisivat hyotya siita tulevaisuudessa liiketoiminnan kehittdmisessa ja
kasvattamisessa. Toisaalta pelkallad koulutustarjonnalla ei osaamisvajetta ratkaista.

o IPR-strategia osana liiketoimintastrategiaa ja sen toteuttaminen kaytdanndssa ei ole arkipaivaa
monessakaan pk-yrityksessa. Erityisesti kansainvalisille markkinoille tahtaavien startup- ja pk-
yritysten sparraus IP-asioissa on tarkeda. Yritysten pitda osata varautua omien ja muiden IPR:sta
syntyviin liiketoiminnan riskeihin ja ottaa IPR:std luovasti kaikki hyodyt irti, jotta etumatka
kilpailijoihin ndhden voidaan saavuttaa ja sdilyttaa. Lahes kaikkiin Business Finlandin rahoittamiin pk-
yritysten projekteihin on mahdollista sisallyttaa IP-asioihin liittyvia asiantuntijapalveluita, kunhan ne
osataan ottaa huomioon projektin suunnitteluvaiheessa. Myos ELY-keskusten myontamassa
yritysten kehittamispalveluissa on mahdollista saada ulkopuolinen kilpailutettu IPR-asiantuntija
yrityksen avuksi pohtimaan yrityksen IPR-asioita. Rahoitustakin IP-asioiden sparraukseen on
saatavilla.

o Yrityksen IPR-asioiden sparraajaksi sopii parhaiten henkild, jolla on jo kdaytanndn kokemusta
niiden hyddyntamisesta liiketoiminnassa. Suomessa on hyvin vdahan puolueettomia IP-toimijoita,
joilla ei ole intressiristiriitaa sparrauksen ja esim. IPR:ien hakemiseen liittyvan asiantuntijapalvelun
liiketoiminnan kanssa. Intressiristiriita saattaa ohjata yritysta liiketoiminnan nakdkulmasta vaaraan
suuntaan. Ammattimainen patenttihakemusten kirjoittaminen ja hakemusprosessin hoitaminen
eivat automaattisesti synnyta osaamista IPR-strategian luomiseen osaksi liiketoimintastrategiaa.

o Julkisten toimijoiden osaaminen IPR-asioissa on padosin heikkoa. IPR:ien roolia osana
liilketoiminnan kehittamista ja kasvattamista ei ymmarreta, IPR:ia ei osata tulkita eika siten osata
sparrata asiakkaita. Tdama voi pahimmillaan johtaa huonoihin julkisen rahoituksen panostuksiin seka
hankaloittaa yrityksen taivalta kansainvalisille markkinoille. Julkisten toimijoiden
osaamistason/ymmarryksen nostaminen on siis todella tarkeaa. Julkiset toimijat voisivat parantaa
yritysten tietoisuutta IPR:ista ja niiden hyddyntdamismahdollisuuksista ja rahoittaa
asiantuntijapalveluita. Varsinaisen IPR-strategian luominen yritykselle ei ole julkisen tahon tehtava.

- Erilaisten tietovarantojen hyodyntaminen

Strategiaehdotuksessa nostetaan esiin erilaisten tietovarantojen hyddyntdaminen erityisesti loT:n,
tekodlyn ja alustatalouden sovelluksissa. Ehdotuksessa ei ole huomioitu, miten IPR-strategia
koskettaa muiden tietovarantojen hyddyntamista kuten esim. Finngen.

- Tutkimusorganisaatioiden aineettomien oikeuksien kaupallistamisen tukeminen

Tutkimustulosten ja niihin liittyvien aineettomien oikeuksien kaupallistaminen on tarkea osa
innovaatiotoimintaan liittyvaa valmistelua. Strategiaehdotuksessa viitataan taustaselvitykseen, jonka

Lausuntopalvelu.fi 2/4



perusteella sanotaan, etta tutkimusorganisaatioiden aineettomien oikeuksien tuntemus on rajallista.
Kyseisesta kohdasta puuttuu viite, joka mita ilmeisimmin viittaisi tutkijoille tehtyyn kyselyyn.
Tutkijoiden IPR-osaaminen on hyvinkin rajallista, kun taas yliopistojen kaupallistamisprosesseista
vastaavissa innovaatioyksikdissa IPR-osaaminen on melko hyvalla tasolla. Innovaatioyksikot
aktivoivat, kouluttavat ja sparraavat tutkijoita IPR:iin ja kaupallistamiseen liittyvissa asioissa.
Kokemus on osoittanut, ettd tutkijat ndkevat IP-asiat ja —prosessit tarkeina siina vaiheessa, kun ne
ovat tutkijan omassa ty0ssa ajankohtaisia. Sitd ennen tarjolla oleva informaatio ja koulutus jaavat
normaalien arkitehtavien alle.

Jokaisella yliopistolla on omat IPR- ja kaupallistamisstrategiansa, koska niita ei ohjata
tulostavoitteiden kautta. Kaupallistamistoimintaa ja IPR:ien hakemista leimaa yliopistoissa rahan
puute. Parhaiten resursoituja ja edistyneita ovat ne yliopistot, jotka toimivat ldhempana
elinkeinoelamaa. Keskusteluissa seed vaiheen sijoittajien kanssa on tullut esiin, etta
tutkimuslahtoisen startupin neuvottelut IPR:n siirtosopimuksista voivat kestaa jopa niin kauan, etta
sijoittajilta loppuu kiinnostus. Yhteisen IPR-strategian edistaminen yliopistoihin voisi parantaa
tutkijoiden tietoisuutta IPR- ja kaupallistamisprosesseista ja nopeuttaa ainakin startupin
neuvotteluja IPR:ien hyddyntamisesta. Business Finland pitda hyvana yliopistojen kansallisen
verkostomaisen toimintamallin valmistelua. Se tuo ldpinakyvyytta toimintoihin mm. tutkijan
siirtyessa yliopistosta toiseen ja parantaa tutkijoiden kaupallistamisosaamista.

Strategiaehdotuksen toimenpiteet vain julkisten toimijoiden toimenpiteita

Suomen kilpailukyvyn kannalta on tarkeda, etta Suomi kehittyy tutkimus- ja innovaatioymparistona
ja etta yritysten aineettomat investoinnit [ahtevat kasvuun. Kansallinen IPR-strategia koskee siis seka
julkista sektoria etta yksityista sektoria. Sen vuoksi on hammentavaa, etta kaikki strategian
tavoitteita edistavat toimenpiteet nojaavat vain muutamien julkisen sektorin toimijoiden varassa.
Julkisen sektorin toimijoita on muitakin, jotka kohtaavat paljon pk-yrityksia ja voisivat siten olla
mukana IPR-strategian toteutuksessa (ELY-keskukset, elinkeinoasiamiehet). Toisaalta julkisen
sektorin toimijoiden tehtavana on paadasiassa luoda mahdollisuuksia, jotta yksityinen sektori voi
rakentaa uutta liiketoiminnan nakékulmasta parhaalla tavalla. Kuinka elinkeinoelama sitoutetaan
strategiaan ja sen toteutukseen?

- Avoin innovaatiotoiminta

Avoimen innovaatiotoiminnan merkittavaksi hyddyksi on todettu innovaatiosyklin nopeutuminen.
IPR:t ovat oleellinen osa my&s avointa innovaatiotoimintaa, vaikka nimesta voisi muuta paatella. EU
projektissa “Project on Open Innovation and Intellectual Property” (EASME/2019/0P/0017) (viite 1)
tutkitaan, milla tavalla IPR:t voivat edistda tai estdad avoimen innovaatiotoiminnan toimintamalleja ja
niissa syntyvien tuotteiden/palvelujen kaupallistumista. Tutkimusorganisaatioita ja yrityksia
kannustetaan yhteistydohon mutta onko se tarpeeksi houkuttelevaa esim. pk-yritykselle, jonka IPR ja
sopimusosaaminen voi olla vahaista ja joka pelkda omien IPR:ien “kaappaamista”. Olisiko Suomessa
syyta koota eri osapuolet yhteen pohtimaan yhteistyon pullonkauloja, huolehtimaan ylla mainitun
EU-tutkimuksen suositusten tdaytantéonpanosta seka tarvittaessa synnyttaa avoimen innovaation
perustoimintamalleja ja lapindkyvia pelisddant6ja Suomessa niin, etta se tekisi yhteistyon
aloittamisesta houkuttelevampaa niin pk-yrityksille kuin tutkimusorganisaatioillekin. Onko esim.
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avoimen tutkimuksen ja datan kokonaishallintaan luotavissa yhteisia malleja ja pelisdantoja, jotka
edistaisivat avointa innovaatiotoimintaa kaikkien osapuolten aineettomia oikeuksia kunnioittaen.

Strategian jalkautus

Business Finland pitda hyvana, ettd ehdotuksen joihinkin toimenpiteisiin on kirjattu myos
aloitusaikataulu. Tavoitteet jadvat herkasti toteutumatta, mikali toteutukseen ei ole sovittu mitdan
seurantaa. Aikataulu vélitavoitteineen olisi hyva lisa kaikkiin toimenpiteisiin, jotta
strategiaehdotuksen tavoitteet on mahdollista saavuttaa aikataulussa.

Viite

1. https://www.ifm.eng.cam.ac.uk/research/innovation-and-ip-management/research-
projects/easmepoint/
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