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Lausunnonantajan lausunto
Voitte kirjoittaa lausuntonne alla olevaan tekstikenttdan

Kansainvalistymisavustus, lausuntopyynténne

Kiitdan mahdollisuudesta antaa lausunto uusimmasta valtioneuvoston asetusehdotuksesta koskien
Exhibition Explorer-messutukea. Tuen kohdistaminen ainoastaan sellaisiin messuhankkeisiin, jotka
edistavat kyseessa olevien yritysten vientitoiminnan laajentamista uusille markkinoille on
ymmarrettavaa, mutta kaytannossa mahdotonta maaritella ja valvoa.

Kaikki suuret kansainvaliset ammattimessut laajentavat osallistuvien yritysten kohdemarkkinoita ja
tarjoavat uusia asiakkuuksia niin messut jarjestavasta maasta ja sen lahimarkkinoilta kuin taysin
uusilta markkina-alueilta tai -segmenteiltda myos kyseisen messumaan ulkopuolelta.

Jos esimerkiksi yritys on jo etabloitunut hyvin Eurooppaan, ja kay silti Saksassa messuilla, tavoitteena
voi edelleen olla laajentuminen uusille markkinoille, koska messuilla on mukana kaytannossa koko
maailma, ei vain jarjestavan maan vierailijoita. Maantieteellisesti uusia markkinoita on siis
mahdotonta maaritelld sen mukaan, missa tapahtuville messuille yritys osallistuu. Sama patee
markkinasegmentteihin, silla kansainvaliset ammattimessut tarjoavat erittdin kokonaisvaltaisen
maailmanlaajuisen tuote- ja asiakassegmenttikirjon. Yrityksilla riittdd samoilla messuilla hyvinkin
tyota useaksi vuodeksi aina uusien markkinasegmenttien tyostamisessa.

Luonnollisesti messuilla tavataan myos olemassa olevaa asiakaskuntaa ja hoidetaan henkilokohtaisia
vanhoja asiakassuhteita, mutta kuinka tall6in maaritellaan se, montako tuntia on kaytetty asetuksen
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edellyttdmaan uusien markkinoiden tyostamiseen ja kuinka paljon olemassa olevan
asiakassuhteiden hoitoon. Tastd ei messupadivien hulinassa pysty kukaan pitamaan kirjaa.

On muistettava, etta messutukia kdytetdaan padasiassa suurissa alan johtavissa tapahtumissa, joihin
osallistutaan juuri sen takia, etta Ioydetaan uusia markkinoita ja niista uusia asiakkaita. Kaikki
messujarjestajat julkaisevat messujen jalkeen analyysin, jossa kdydaan lapi kavijaprofiilit, kavijoiden
syyt tulla messuille, kavijoiden ostovalmiudet ja -valtuudet. Yli 30 vuoden kokemuksella messujen
asiakastyosta tiedan, etta yritykset lukevat naita analyyseja ja etsivat niista tietoa juuri uusien
markkinoiden ja asiakkuuksien ndakdkulmasta ja perustavat paatoksensa lahted messuille tahan
tietoon, elleivat sitten jo kokemusperaisesti tieda messujen valtavaa potentiaalia juuri uusien
markkinoiden ja asiakkuuksien osalta. Pelkkdan vanhan asiakaskunnan tydstamiseen ei
messuinvestointeja tehda.

Jos asetus menee tallaisena lapi, niin tulemme ohjeistamaan asiakkaitamme painottamaan
Exhibition Explorer -hakemuksissaan sita itsestdan selvyytta, ettd he lahtevat hakemaan messuilta
uusia markkinoita ja uusia asiakkuuksia.
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