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Lausuntopyynto luonnoksesta valtioneuvoston asetukseksi yrityksille
myonnettavasta kansainvalistymisavustuksesta vuosina 2024-2030 annetun
valtioneuvoston asetuksen muuttamisesta

Lausunnonantajan lausunto
Voitte kirjoittaa lausuntonne alla olevaan tekstikenttdan

Lausunto messutuen merkityksesta

Kansainvdlinen myynti- ja markkinointitoiminta on erittdin kallista, mutta suomalaisten
innovaatioiden mahdollistaman kasvun kannalta alue, jossa on onnistuttava. Siksi yritysten
kansainvalisen myynti- ja markkinointoiminnan tukeminen hyvin kohdistetuin julkisin varoin ei ole
menoera, vaan investointi, jota ilman monikaan PK-yritys ei pysty varmistamaan nakyvyytensa.
Toimialamessut ovat erittdin vaikuttava ja valtion kannalta kustannustehokas tukitoimi.

Messujen rooli innovaatioiden markkinoinnissa ja kehittamisessa

Kansainviéliset toimialamessut ovat ainutlaatuinen alusta, jossa yritykset voivat esitella tuotteitaan,
palveluitaan ja innovaatioitaan suoraan kohderyhmilleen, kuten alan asiantuntijoille, jalleenmyyijille
ja potentiaalisille asiakkaille. Messuilla yritykset voivat kerdta arvokasta palautetta ja kontakteja,
jotka ovat keskeisia tuotteiden jatkokehityksessa ja innovaatioiden kaupallistamisessa. Valtion
tarjoama tuki kannustaa yrityksia osallistumaan ja hyodyntamaan kansainvalisid tapahtumia
tehokkaasti, mikd vahvistaa heidan nakyvyyttaan ja vaikutustaan globaalilla ndayttamolla.

Myds oman toimialan kansainvaliset messut ovat uusien markkinoiden |6ytamisessa kriittiset, koska
siella ovat uusien maantieteellisten markkinoiden edustajat, ja myds lahitoimialojen edustajia,
joiden kohtaamisissa l6ytyy uusia sovellusalueita, eli taysin uusia markkinoita, ja jopa kaupallisia
ratkaisuja.
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Pk-yritysten kansainvalistymisen ja kilpailukyvyn tukeminen

Messujarjestelyiden kustannusten nousu on viime vuosina lisannyt kansainvalisiin tapahtumiin
osallistumisen taloudellisia haasteita, erityisesti pienille ja keskisuurille yrityksille (pk-yritykset), joilla
ei ole suuryritysten resursseja. Logistiset kustannukset, kuten rahti ja tilavuokrat, ovat merkittava
menoerd, ja messutuki auttaa keventamaan naita taloudellisia paineita. Tama tuki on kriittinen pk-
yrityksille, jotka kamppailevat globaalin kilpailukentan vaatimusten kanssa.

Tunnettuuden ja kilpailukyvyn kasvattaminen

Vaikka digitaaliset markkinointikanavat ovat yleistyneet, henkil6kohtainen vuorovaikutus on
edelleen merkittavassa roolissa liikesuhteiden luomisessa.

Messut tarjoavat ainutlaatuisen tilaisuuden tavata asiakkaita, kumppaneita ja potentiaalisia
yhteistyokumppaneita kasvotusten, mika rakentaa luottamusta ja syventaa liikesuhteita. Lisdksi
fyysiset tuotteet ja palvelut voidaan esitelld kaytannossa, mika antaa niille kilpailuetua verrattuna
pelkkaan digitaaliseen esittelyyn.

Messut kerdavat yhteen alan keskeiset toimijat ja tarjoavat yrityksille mahdollisuuden seurata uusia
trendeja ja tutustua kilpailijoiden tarjontaan. Tama on tarkea osa innovaatioiden kehittamista ja
yritysten strategista suunnittelua. Osallistuminen naihin tapahtumiin auttaa yrityksida myos
tunnistamaan uusia kansainvilisia liiketoimintamahdollisuuksia.

Yhteenveto: Messutuki talouden kasvun ja innovaation tukipilarina

Messutuki on elintarkea valine pk-yritysten kansainvalistymisen ja kilpailukyvyn edistamisessa. Se
auttaa suomalaisia yrityksia hydodyntamaan kansainvalisten messujen tarjoamat mahdollisuudet,
kuten uuden liiketoiminnan kehittamisen, verkostoitumisen ja globaalin ndkyvyyden kasvattamisen.
Tuki tekee kansainvalistymisesta saavutettavampaa pk-yrityksille, joka on talouden kasvun
kulmakivi.
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